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Laajuus 3 op:
Vastataan neljaén kysymykseen, vastaustilaa yksi sivu/kysymys.

1 a) Mitd eroa on valtuutetun kelpoisuudella ja toimivallalla
b) Luettele eri valtuutusmuodot.

2. a) Miten tahtovirhe ja motiivierehdys vaikuttavat oikeustoimen patevyyteen?
b) Mik& on sopimuksen sitovuuden peruste?

3. Luettele sopimusvapauden elementit ja kuvaile niiden sisaltda.

4. Puuseppéa A oli kunnostanut kolme arvokasta antiikkipoytaa. Parhaimmat pdydat A paatti
myyda ystavilleen B ja C. A lahetti B:lle kirjeen 18.8.2006 kirjeen, jossa han tarjosi toista
poytdd 1.000 euron kateishintaan. C:lle A tarjosi toista pdytaa samanlaisin ehdoin
20.8.2006 lahettdméassaan kirjeessa. Kolmannen pdydan myymisen han jatti ystavalleen
D:lle. A antoi D:lle valtakirjan, jonka mukaan D on oikeutettu myym&aéan yhden
antiikkipoydan. A antoi suullisesti ohjeeksi D:lle olla myymatta poytaa alle 500 eurolla.

Mydhemmin A huomasi, ettd hdnen B:lle kauppaamansa poyta olisikin vahintdéan 2.000
euron arvoinen. Ennen kuin A ehti toimia, han sai B:lta hyvéksyvan vastauksen
tarjoukseen. Vastauksessaan B ilmoitti maksavansa kauppahinnan kolmen kuukauden
kuluttua kaupasta. Myds C ilmoitti hyvaksyvansa tarjouksen. Harmikseen A huomasi, etta
han oli vahingossa tehnyt kirjoitusvirheen C:lle lahetetyn tarjouksen laatimisen yhteydessa.
C:lle tarjottu hinta olikin 100 euroa tarkoitetun 1.000 euron sijaan. Taman jalkeen D tuli
iimoittamaan A:lle, ettd han oli onnistunut myymaan yhden poydisté vain 350 eurolla.

A tulee luoksesi harmittelemaan huonosti sujuneita kauppojaan, mita oikeudellisesti
perusteltuja neuvoja annat ystavallesi A:lle edella mainittujen kauppojen sitovuudesta?

5. a) Milla perusteilla maaritelladn se, onko irtaimen kaupassa virhe?
b) Mik& on reklamaation merkitys irtaimen kaupassa?




